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Huonepakopeli

- Lahiosoite: Kauppakatu 28

« Kotipaikka: Joensuu

«  www-sivut: www.huonepakopeli.fi

« Liikevaihto: noin 170 000 €

» Avattiin 9. joulukuuta 2015

* Yritysmuoto: Osakeyhtio

* Henkilostomaara: yrittaja + 3-4 vuokratyontekijaa

* Toimiala: Muualla luokittelematon huvi- ja virkistystoiminta
* Yhteyshenkilon nimi: Juha-Mikael Malinen

* Puh.nro / email: 0400 557 101, juha@huonepakopeli.fi

«  Myynnin kohde: 35-100 % osakkeista tai liikketoimintakauppa
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Tuotteet ja palvelut Osuus/lv:sta
1. Huonepakopeli 98%
2. Oheistuotteet (lautapelit ym.) 2%

Yhtioon etsitaan osakasta tai lilketoiminnalle uutta omistajaa, joka ottaa vastuun
tuotekehityksesta ja operatiivisesta toiminnasta niin, ettd Huonepakopelin
ymparille syntyy palvelukokonaisuuksia. Palvelukokonaisuuksiin liittyvista

mahdollisuuksista lisaa esityksessa myohemmin.
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Asiakkaat

Kohderyhma (keskimaarainen ryhmakoko 4 hloa) Osuus
1. Naisporukat ialtdan noin 25-45, 3-5 hlon ryhmissa 47%
2. Miesporukat ialtdan noin 25-45, 3 -5 hlon ryhmissa 30%
3. Yritysasiakkaat, tyhy-toiminta ja virkistaytymistilaisuudet max, 3 x 5 hlon ryhma 20%
4. Yliopisto ja muut oppilaitokset, tapahtumatyyppiset tilaisuudet 3%

Myynnista noin 70% tulee perjantai — lauantain valisena aikana. Asiakasrekisterissa on noin 5000 ryhman yhteystiedot,
joka kuvaa yrityksen tunnettavuutta alueella. Kehityskohteeksi nousee yritys- ja oppilaitospalvelut, joiden avulla kysyntaa

voidaan laajentaa arkeen ja paivaaikaan.



Toimintaidea / konsepti

Kanta-asiakkaat tulevat uudestaan vaihtamalla pakopeleja, kehittamalla jatkuvasti uusia kanta-asiakkaille

sopivia tuotteita / palveluita / lisipalveluita. Kannattavuus tulee tyytyvaisten kanta-asiakkaiden kautta!

Pelihuone 1: Pelihuone 2: Pelihuone 3:

Joulukuu 2015: Selviytyjat Joulukuu 2015: Sotavangit Tammikuu 2016:
Murhamysteeri

Elokuu 2016: Sebviytyjat Lokakuu 2016: Setavangit

-> Sarjamurhaaja -> Pankkiryosto Marraskuu 2016: Murhamysteeri
-> Bunkkeri

Helmikuu 2017: Sarjamurhaaja | Maaliskuu 2018: Pankkiryesto
-> Mokin Kirous -> Psykopaatti Toukokuu 2018: Bunkkeri

-> Maya Temppeli
Syyskuu 2019: MekinKkirets
-> Kadonnut Testamentti
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Henkilosto

Nykyisessa toiminnassa operatiivinen toiminta on ulkoistettu toiselle yrittajalle ja
omistajalla on ollut kokopaivainen tyo toisessa yrityksessa. Yrittajalle on maksettu
35 %:n myyntiprovisio. Toiminnan kustannusjaosta on sovittu operatiivisesta
toiminnasta vastaavan yrittajan kanssa. Nykyisella toiminnan laajuudella

Huonepakopeli™ tyollistaa noin 1,5 henkiloa.

Tavoitteena on loytaa osakas, joka vastaa operatiivisesta toiminnasta taysin; seka
markkinoinnista ja liiketoiminnan uudistamisesta yhteistyossa nykyisen omistajan
kanssa. Tavoitteena on, etta osakas tyollistyy kokoaikaisesti. Osakkaan palkkaan

sivukuluineen on budjetoitu 45.000 €/v.



Markkinointi

Markkinointia tehdaan Facebookissa, Instagramissa,
Googlessa ja YouTubessa — suoramarkkinoinnin maara
kasvussa

Mainoksia Iso Myyn ja Karjalan Heilin mainospaikoilla

Sahkopostimarkkinointia on lisatty mm. automaation
avulla.

Markkinoinnin automaatio otetaan kayttoon, jolloin
markkinoinnista saadaan entista kohdistetumpaa

Info-TV tarjonnasta pyorii eteisaulassa

Markkinoinnin tavoitteena on saada asiakas ottamaan
meihin yhteytta — osoittamaan kiinnostuksensa.




i Toimitilat

Sijainti toiminnalle on erinomainen; ravintolat ja
muut vithdekeskukset ovat aivan lahituntumassa,
jotka tukevat pakohuoneiden toimintaa.

Yrityksella on vakaa vuokrasuhde vuokraisantaan,
joten pelkoa pelipaikan menettamisesta ei juuri ole.

Liiketoimintaa voidaan laajentaa seinien ulkopuolelle
kehittamalla uusia tuotteita / palveluita, jotka voidaan
vieda asiakastapahtumiin, messuille,
ulkoilmatapahtumiin, kumppanin tiloihin jne.
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Kenelle osakkuus tai
liiketoiminta sopii?

Yritys sopii itsenaiseen tyohon kykenevalle
henkilolle, jolla pysyy tarvittaessa tyokalut
kadessa; jolla on silmaa ja halua jatkuvasti
kehittaa litkketoimintaa asiakkaita kuunnellen.

Asiakaspalvelutyossa nuorekkaan ja juhlivan

asiakaskunnan kanssa sosiaaliset taidot ovat
eduksi.

Markkinointi- ja myyntihenkisyys on eduksi

Rohkeutta ja riskinottokykya tarvitaan uusien
asioiden kokeiluun.

Liiketoiminnan jatkuva uudistaminen ei ole
vaihtoehto — se on elinehto! Huomenna
olemme parempia kuin tanaan.




Osakkaalle tarjotaan

-  Mukaan paasy kasvavaan ja kehittyvaan liiketoimintaan - vapaa-ajan palvelujen kysynta kasvaa
koko ajan. Huonepakopelit kuuluvat suosituimpiin vapaa-ajan aktiviteetteihin eri puolilla

maailmaa.
Osakaslainan lyhennykset pystytian maksamaan Huonepakopelin tuloksesta.

Huonepakopeli™ sijaitsee erinomaisella liikepaikalla, keskella muita palveluja, jotka tukevat

toimintaa.

Liiketoiminta tunnetaan Joensuun seudulla, yritys omistaa laajan asiakasrekisterin, noin 5000
ryhman yhteystiedot. Ryhmakoko on ollut keskimaarin 6-7 hlo.
- Tyo ei vaadi rutiininomaisia klo. 8-16 viliin sopivia tyopaivid, vaan tyoajat voivat olla hyvinkin " ""*‘

joustavat. =
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Visio
Pakopelien vaihtovali n. 12-18 kk.

Investointitarvetta pienennetaan liisaamalla pelit, ostamalla kaytettyja pakopeleja — ja

myymalla omat pelit 12 kk kayton jalkeen.
Markkinoinnin automaatio. Opitaan tuntemaan omat asiakkaat paremmin

Jatkuvasti uusia tuotteita / palveluita: murhamysteeri-illalliset, pakopeli ulko-ilma- tai

asiakastapahtumassa, kaupunkiseikkailut, lasersota Tiedepuistolla jne.

Jatkuvasti uusia lisapalveluita: elavat nayttelijat, bonustehtava + aikahyvitys, palkinnot,
kumppaneiden rekvisiitta, pelien analysointi, johtajarektyt, tyohyvinvointivalmennus,

ryhmatyotaitojen kehittaminen, kameratallenteiden myyminen, valokuvaaminen jne.




Yhteydenotot

Juha-Mikael Malinen, Indoor Games Joensuu Oy

Puh.nro / email: 0400 557 101, juha@huonepakopeli.fi

Pohjois-Karjalan Yrittijiat Ry, Jan Kontiainen

p. 040 555 4348 / jan.kontiainen@yrittajat.fi

Business Joensuu Oy, Jouko Piirainen

P. 0400 264 434 / jouko.piirainen@businessjoensuu.fi

Esite ja kuvat Joonas Hiltunen, Pohjois-Karjalan Yrittajat ry
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Mukana kaupanteossa Jatkis-hanke

% vrittajat sl LicKe

POHJOIS-KARJALA L|ekSOn KehITyS Oy

® Pikes @Eduuka KET1 €

PIELISEN KARJALAN KEHITTAMISKESKUS OY
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www.jatkis.net



